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/ ASSOCIACAO COMERCIAL DE LISBOA

TECNICA DE VENDAS
INFORMAGOES GERAIS

Datas de Realizagao:
16 de Novembro — 20 de Novembro

DESTINATARIOS 10 de Dezembro — 18 de Dezembro

DURAGAO O Curso de Técnica de Vendas tem como objectivo criar competéncias e
técnicas em actuais ou futuros profissionais na area de vendas.

HORARIOS

Modulos:

Modulo | - Introdugao

Médulo Il — O vendedor e o processo de venda

Médulo Il — O cliente e o processo de compra
PRECO Médulo IV — Tipos de Vendas

Médulo V — O Processo de Pré-Venda

Médulo VI — O Processo de Venda

Médulo VII — O Processo de Pés-Venda

LOCAL DA FORMAGAO Médulo VIII — Marketing e promogao

Desconto para Grupos
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