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APRESENTACAO DO CURSO
INFORMACOES GERAIS NEUROVENDAS

“COMO VENDER MAIS E

MELHOR”

DESTINATARIOS

Data de Realizagao:

26 de Novembro

HORARIO O Curso de NeuroVendas “Como Vender Mais e Melhor’ tem como
objectivo perceber de que forma podemos aplicar o conceito de
NeuroEstratégia as vendas; Conhecer as estratégias certas de influéncia
e comunicagdo: clientes praticos, emocionais, mentais e espirituais;
PRECO Analise do processo de venda inconsciente: em mim e no cliente.

EOBAL DI [FOIRIAEAD NeuroVendas € um programa completamente inovador que

integra técnicas avangadas de vendas a nivel inconsciente.

Permite a compreensao do processo de compra do cliente e a
forma como as suas necessidades podem ser preenchidas.
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